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Profil Perusahaan /Company Profile

* Perseroan bergerak dalam 3 (tiga) lini bisnis utama: Teknik, Keunggulan & Prinsip Bisnis :

Perdagangan, Jasa Mengutamakan pelayanan terbaik kepada pelanggan
* Fokus pada bidang: Aspal, Geosintetik, Bungkil Kedelai Menyediakan:
 Layanan yang disediakan: Desain, Pengadaan barang, * Desain yang optimal

Pemasangan « Produk berkualitas tinggi

* Pemilihan produk yang tepat
 The Company operates in three main business segments: » Harga kompetitif

Engineering, Trading, Services . Ketepatan waktu pengiriman

* Core focus areas: Asphalt, Geosynthetics, Soybean Meal
* Services provided: Design, Procurement, Installation Committed to delivering excellent customer service
Offering:
» Optimal design solutions
» High-quality products
* Proper product selection

« Competitive pricing

On-time delivery



Management Team

Position Name
President Director Yang Chuan
Director Victor
Director Tony
President Commissioner  Li Jun

Commissioner Chen Fan

Independent

D Daruma Daishi
Commissioner



Rencana Pengembangan Masa Depan
| Future Development Plan

Tim manajemen baru sedang mempersiapkan transformasi AYLS menjadi sebuah perusahaan holding.
Perusahaan akan berfokus pada tiga segmen bisnis inti ke depan.

The new management team is preparing to transform AYLS into a holding company.
The company will focus on three core business segments moving forward.

Segmen Bisnis Inti:

+ Investasi Pertambangan: Pengembangan dan kepemilikan aset pertambangan melalui investasi strategis dan kemitraan.
 Perdagangan Mineral: Aktivitas perdagangan untuk pasar domestik dan ekspor yang didukung oleh hubungan jangka panjang
dengan pelanggan.

« Pelayaran & Logistik: Layanan transportasi laut untuk memastikan distribusi mineral yang efisien dan terintegrasi.

Core Business Segments:

* Mining Investment: Development and ownership of mining assets through strategic investments and partnerships.
* Mineral Trading: Trading activities for domestic and export markets supported by long-term customer relationships.
« Shipping & Logistics: Marine transportation services to ensure efficient and integrated mineral distribution.



Rencana Ekspansi /Expansion Plan

Investasi Pertambangan

« Permintaan global terus meningkat,
didorong oleh kendaraan listrik (EV) dan
industri baterai.

Indonesia memiliki cadangan nikel yang
besar, menjadikannya  salah  satu
produsen nikel terbesar di dunia.

Dukungan pemerintah terhadap hilirisasi
meningkatkan  nilai tambah  sektor
pertambangan.

Mining Investment

» Global demand continues to rise, driven by
electric vehicles (EV) and the battery
industry.

Indonesia has large nickel reserves,
making it one of the world's largest nickel
producers.

Government support for downstream
processing increases the added value of
the mining sector.

Perdagangan Nikel

* Permintaan nikel relatif stabil dari pasar
domestik maupun ekspor.

* Fluktuasi harga komoditas memberikan
peluang untuk optimalisasi margin.

* Hubungan jangka panjang dengan
pelanggan dalam menjaga stabilitas
penjualan.

Nickel Trading

* Nickel demand is relatively stable from
both domestic and export markets.

 Commodity price fluctuations provide
opportunities for margin optimization.

* Long-term relationships with customers
help maintain sales stability.

Pelayaran & Logistik

* Kebutuhan transportasi laut meningkat
seiring pertumbuhan industri
pertambangan.

* Efisiensi logistik menjadi faktor kunci
dalam melenakan biaya operasional.

* Integrasi dengan kegiatan pertambangan
dan perdagangan meningkatkan daya
saing perusahaan.

Shipping & Logistics

* Maritime transportation needs are rising
with the growth of the mining industry.

 Logistics efficiency is a key factor in
reducing operational costs.

* Integration with mining and trading
activities enhances the company'’s
competitiveness.



Strategi Bisnis /Business Strategy

Memperluas portfolio aset tambang
melalui strategi dan kemitraan.

Expand the mining asset portfolio
through strategic initiatives and
partnerships.

Investasi Pertambangan
Mining Investment

Meningkatkan kapasitas produksi
secara bertahap.

Gradually increase production
capacity.

Mendukung pengembangan hilirisasi
untuk meningkatkan nilai tambah.

Support downstream development to
enhance value addition.



Strategi Bisnis /Business Strategy

Memperkuat jaringan
pelanggan domestik dan
ekspor.

Strengthen domestic and
export customer networks.

Perdagangan Nikel
Mineral Trading

Mengoptimalkan strategi
perdagangan untuk memanfaatkan
fluktuasi harga.

Opftimize trading strategies to
leverage price fluctuations.

Menjalin kontrak jangka
panjang guna menjaga
stabilitas pendapatan.

Establish long-term contracts
tfo ensure revenue stability.



Strategi Bisnis /Business Strategy

Meningkatkan efisiensi
distribusi melalui optimisasi
armada.

Improve distribution efficiency
through fleet optimization.

Pelayaran & Logistik
Shipping & Logistics

Mengembangkan kapasitas
logistik untuk mendukung
pertumbuhan bisnis.

Develop logistics capacity to
support business growth.

Mengintegrasikan sistem logistik
dengan kegiatan pertambangan
dan perdagangan.

Integrate logistics systems with
mining and trading activities.



Prospek /Outlook

Permintaan nikel global diperkirakan terus meningkat,
didorong oleh pertumbuhan kendaraan listrik dan
industri baterai.

Indonesia memegang posisi strategis sebagai salah
satu produsen nikel terbesar di dunia dengan cadangan
yang melimpanh.

Integrasi kegiatan investasi pertambangan,
perdagangan nikel, serta pelayaran dan logistik
memberikan sinergi dalam meningkatkan efisiensi dan
daya saing Perseroan.

Dengan model bisnis yang terintegrasi, Perseroan
memiliki peluang untuk memperluas skala usaha dan
meningkatkan nilai tambah.

Perseroan optimis dapat mencapai pertumbuhan
berkelanjutan dan menciptakan nilai jangka panjang
bagi para pemangku kepentingan.

Global nickel demand is expected to continue growing,
driven by the growth of electric vehicles and the battery
industry.

Indonesia holds a strategic position as one of the
world's largest nickel producers with abundant reserves.
Integration of mining investment, nickel trading,
Shipping, and logistics activities provides synergies in
improving the Company's efficiency and
competitiveness.

With an integrated business model, the Company has
opportunities to expand its business scale and increase
added value.

The Company is optimistic about achieving sustainable
growth and creating long-term value for stakeholders.
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